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ＫＢ＆Ｇコラボ
平成２５年度「キッチン・バス売ります宣言」

について

平成２５年３月
ＫＢ＆Ｇコラボ事務局
（日本ガス協会）
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ＫＢ＆Ｇコラボとは？
キッチン・バス（ＫＢ）ショールームは全国に約７００ヶ所あり、ＳｉセンサーコンロやＩＨ
クッキングヒーター等、我々の業界に関係する機器が多く展示されています。

新築、リフォームのお客さまの多くが来場し、重要なウィズガスＰＲ拠点であるため、
ＫＢ業界と連携しＫＢ＆Ｇコラボを設立しました。

都市ガス
業界

ＬＰガス
業界

ｷｯﾁﾝ･ﾊﾞｽ
（KB)業界

ＫＢ＆Ｇコラボ

簡易ガス
業界

H17.10設立

H17.9設立

コラボ
（日本ガス体エネルギー
普及促進協議会）

※主なメーカー
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コンロとシステムキッチン（ＳＫ）市場の相関

【出典】
＜コンロ出荷数＞
日本ガス石油機器工業会
※ガスコンロは2口以上の組み
込みタイプ

＜ＩＨクッキングヒーター＞
経済産業省「生産動態統計」
＜ＳＫ出荷数＞
キッチン・バス工業会
※コンロ非組込出荷分を除く
（全体の20％と想定）

コンロ（ガス＋IH）とシステムキッチンの出荷実績（全国）

キッチン・バス（ＫＢ）メーカー様は、コンロ市場の約50％を取り扱う
重要な流通分野です。

コンロの約50%は
ＳＫと一緒に出荷
されています！

コンロの約50%は
ＳＫと一緒に出荷
されています！

（単位：千台）

（暦年）

コ
ン
ロ
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ス
＋
Ｉ
Ｈ
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震災後、IH装着率は低下しているものの、その割合はわずかに数％
程度。KBメーカーへのガス採用活動は引続き重要

ＳＫ出荷に対するＩＨの装着率推移

【出典】
キッチンバス工業会
※全国ベース

ＩＨｸｯｷﾝｸﾞﾋｰﾀｰ装着台数・率の推移

（単位：千台）

（年度） （４～12月）
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※キッチン・バス工業会の調査値

カッコ内は2011年度実績

システムキッチンに組込まれるＩＨクッキングヒーターと
Siセンサーコンロの比率（2012.4月～12月）

＜参考＞ＳＫ出荷に対するＩＨ装着率（地域別）

北海道 東北 関東 甲信越 中部・北陸

ＩＨ 38.2% (42.2%) 45.9% (46.7%) 26.0% (29.1%) 46.4% (49.9%) 35.9% (38.5%)

ガスコンロ 28.9% (22.3%) 36.6% (36.5%) 56.1% (50.3%) 40.1% (33.7%) 41.5% (35.6%)

非組込み 32.9% (35.5%) 17.6% (16.9%) 17.9% (20.7%) 13.5% (16.4%) 22.5% (25.8%)

近畿 中国 四国 九州 合計

ＩＨ 31.8% (36.0%) 42.6% (41.5%) 65.9% (69.7%) 39.6% (42.9%) 33.8% (36.7%)

ガスコンロ 53.2% (47.2%) 23.3% (19.6%) 34.1% (28.5%) 39.4% (34.2%) 47.0% (41.5%)

非組込み 14.9% (16.8%) 34.1% (38.9%) 0.0% (1.8%) 21.0% (22.9%) 19.2% (21.8%)



6

ＫＢメーカー様の事業環境

【出典】 キッチンバス工業会

ＳＫ出荷台数ＳＫ出荷台数 新設着工数の推移と予測新設着工数の推移と予測
（単位：万台）

震災需要等により出荷数は若干回復したものの、新設着工の低迷でＳＫ
出荷数が減少する中、ＫＢメーカー様はリフォームへ注力しています。ガス
事業者の地域密着を活かしたリフォームへの取り組みに期待が寄せられ
ています。

リフォームでＫＢメーカー様の期待に応え、ガス陣営に取り込めば、
ウィズガスＰＲをしていただける等のメリットは大きい！

出典：㈱野村総合研究所

（年度）
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ＫＢメーカー様から見たガス事業者の魅力

信用があり、お客さまとの接点機会が多いガス事業者がリフォー
ム活動に取り組み、ＳＫ・ＳＢ等の販売が拡大すれば、ＫＢメーカ
ー様との関係強化につながります。

床暖房<イメージ>

増築などの
建築的な
リフォーム

食 洗オーブン

① 地域密着の信用力① 地域密着の信用力

増築などの
建築的な
リフォーム

ｼｽﾃﾑﾊﾞｽ ｼｽﾃﾑｷｯﾁﾝコンロ給湯器ミスト

グレードアップ提案

強み

② エンドユーザーとの接点機会の多さ② エンドユーザーとの接点機会の多さ

③ 更新商材から提案型商材へのグレードアップ営業③ 更新商材から提案型商材へのグレードアップ営業

更新商材

強み
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ＫＢメーカー様とのコラボの現状

リ
フ
ォ
ー
ム
市
場

●売上･収益拡大
●積極的に（最新）
ガス機器拡販

KBメーカー

ガス事業者

●上流側での
電化阻止

●リフォーム受注・
ガス需要拡大に
よる収益拡大

強固な
パートナーシップ

構築

目的 方策

ガス事業者の
強みを活かした
メリット提供

ウィズガスの
理解促進

リフォーム文化
の創生

①ＫＢショールームへの動員

②ショールームアドバイザー
様への勉強会

③リフォーム需要の掘り起こし

④KBメーカー様のガス採用
率の拡大

全国のガス事業者が
一体となった活動

「キッチン・バス売ります宣言」

「ウィズガスフェア」

ＫＢメーカー様、ガス事業者の双方の目的達成に向けた方策として
「キッチン・バス売ります宣言」、「ウィズガスフェア」を展開しています。
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「キッチン・バス売ります宣言」とは？

ガス事業者がキッチン・バス販売をさらに積極的に取組み、ＫＢ
メーカー様とのパートナーシップを強固にするための活動です。

②ＫＢメーカー様

ガス事業者への信頼アップ

ガス事業者との連携を強化

①ガス事業者

キッチン・バスを積極的に販売

ﾊﾟｰﾄﾅｰｼｯﾌﾟの強固によって・・
・○○ガスがこれだけ売ってる
なら、ショールームのコンロの
展示をガスにしてみよう・・
・うちのＳＲは来場客にはガス
を積極的に提案しよう・・

※事務局がＫＢ＆Ｇ

コラボの会議を通

して報告しています

電化対抗に
繋ります!!実績・取組みを

個社ごとに報告※
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◇都市ガス（３０事業者） （順不同）

東京ガス、大阪ガス、東邦ガス、西部ガス、北海道ガス、盛岡ガス、

東部ガス、常磐共同ガス、新発田ガス、北陸ガス、入間ガス、

大多喜ガス、武州ガス、千葉ガス、京葉ガス、桐生ガス、

長野都市ガス、静岡ガス、中部ガス、日本海ガス、広島ガス、

四国ガス、筑紫ガス、佐賀ガス、日本ガス、沖縄ガス

◇ＬＰガス（１７事業者）

サイサン、岩谷産業、シナネン、日商ＬＰガス、冨士鉱油

セントラル石油瓦斯、東京ガスエネルギー、アイ・エス・ガステム、

サガプロ、大阪ガスＬＰＧ、東邦液化ガス、広島ガスプロパン

西部ガスエネルギー、太陽ガス協業組合、伊丹産業

キッチン・バス売ります宣言 参加事業者
（平成２４年度）
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＜参考＞毎月、参加事業者で共有化するＫＢ販売実績表

【取扱注意】

平成25年度 キッチン・バス売ります宣言（水回りリフォーム） 販売台数実績 （平成25年4月） ＫＢ＆Ｇコラボ事務局

システムキッチン システムバス ＫＢメーカーショールーム向け勉強会

年間目標 累計実績 達成率 前年同期 前年比 年間目標 累計実績 達成率 前年同期 前年比 年間目標 累計実績 達成率 前年同期 前年比

都
市
ガ
ス
事
業
者

東京ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

大阪ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

東邦ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

西部ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

北海道ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

盛岡ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

東部ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

常磐共同ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

新発田ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

北陸ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

入間ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

武州ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

大多喜ガス（株） 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

千葉ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

京葉ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

桐生ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

長野都市ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

静岡ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

中部ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

日本海ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

広島ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

四国ガス（株） 0 0.0% - 0 0.0% - 0 -

筑紫ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

大分ガス（株） 0 0.0% - 0 0.0% - 0 -

佐賀ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

日本ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

沖縄ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

小計 - 0 0.0% - - - 0 0.0% - - - 0 - - -

Ｌ
Ｐ
ガ
ス
事
業
者

(株)サイサン 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

岩谷産業(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

シナネン(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

日商ＬＰガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

セントラル石油瓦斯(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

東京ガスエネルギー(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

冨士クラスタ(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

アイ・エス・ガステム(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

(株)サガプロ 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

大阪ガスＬＰＧ(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

東邦液化ガス(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

西部ガスエネルギー(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

広島ガスプロパン(株) 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

太陽ガス協業組合 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

ガステックサービス（株） 0 0.0% - 0 0.0% - 0 - -

小計 - 0 0.0% - - - 0 0.0% - - - 0 - - -

合計 - 0 0.0% - - - 0 0.0% - - - 0 - - -
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「キッチン・バス売ります宣言」

事務局によるサポート（平成２２～２４年度に実施したもの）
①セミナー
情報交換会
ﾒｰｶｰ見学会
商品説明会

※２～３回／年
程度開催

＜セミナー＞
・「愛犬家住宅に対するリフォーム提案」セミナー
＜情報交換会＞
・ガス事業者が自社の活動事例を報告し、質疑応答
※チラシやツールを紹介、効果を報告
＜メーカー見学会、商品説明会＞
・ＫＢメーカー様の工場やショールーム見学会、商品説明会

②ツール
紹介・提供

◇ツール類の紹介、素材や雛形の提供
・ショールームマップ、お客さま提案用チラシ、コンロ用ＰＯＰ等
・ＫＢショールームアドバイザー様対象勉強会用資料
「ガスの基礎知識」の提供

③イベント
開催支援

◇ガス事業者がＫＢメーカーショールームで行うイベントを支援
・開催交渉の仲介、粗品の提供、成功事例情報の提供

④ショールーム
来場促進キャ
ンペーン企画

◇ウィズガスフェア２０１２
・ＫＢメーカーショールームによる、来場客へのガスの提案
・ガス事業者による、メーカーショールームへのお客さま誘引
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日本海ガス（スタンプラリー形式のマップ）

千葉ガス（お役立ち形式のマップ）

～ＫＢメーカーのショールームマップの活用～
情報交換会等でマップを利用した活動が紹介され、各社がノウハ
ウを学び、自社の活動を展開しました。

＜参考＞ガス事業者の取り組み事例

他のガス事業者との情報交換を通じてマップを知り、当社も作成
しました。リフォームのお客さまの多くは複数のショールームをご覧
になるため、ご案内ツールとして大変好評でした。
また、作成・活用を通じてＫＢメーカー様との関係強化に繋がった
ことも、大きな成果です。 ＜日本海ガスの事例＞
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目 的 ： 参加各社のキッチン・バス販売活動において役立つ情報の提供
具体的な活動を情報交換、見学、体感することによる、ノウハウ習得

日 時 ： 平成２４年１０月１６日（火）
会 場 ： 東京ガス新宿ショールーム、会議室
参加者 ： ガス事業者１９社２２名（業界団体等を除く）

【情報交換会、事例紹介、イベント見学会】

○ ＫＢ売ります宣言およびウィズガスフェア２０１２ 関連報告

○ ガス事業者各社による情報交換

⇒参加者が２班に分かれ、自社の取組み報告と質疑応答

（リフォーム情報の収集、営業折衝のノウハウ、ＫＢメーカー

へのアプローチ手法）、自社で使用しているツール等の紹介

○ イベント見学会「東京ガス 暮らしのデザイン展‘１２」

⇒リフォーム以外にもスマートハウスを始めとした先進的な

取組み等を見学

＜参考＞情報交換会、見学会の内容
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＜参考＞ ＫＢショールームアドバイザー対象
勉強会資料「ガスの基礎知識」

事務局にて制作し参加事業者へ配布。参加事業者が各地のＫＢ
ショールームアドバイザー向けに勉強会を実施。 ※下記は資料の抜粋
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平成２４年度実績（１月現在）

平成２４年度（４～１月） 対前年同期

目標 実績 達成率 実績 比率

システムキッチン
（台）

12,642 9,270 73.3% 8,106 114.4%

システムバス
（台）

14,855 12,027 81.0% 10,736 112.0%

ガスの勉強会
（回）

486 455 93.6% 405 112.3%

・全体での目標達成は厳しいものの、キッチン・バスともに対前年比

１割以上の販売を達成

・４７社中、システムキッチンは２９社、システムバスは２４社が自社

目標達成の見込み
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キッチン・バス売ります宣言（活動）にご参加下さい！

リフォーム営業力強化に繋がり、かつＫＢメーカー（業界）とのパートナー
シップ構築・強化にも寄与します。

対象のイメージ 概要 参加事業者へのお願い

①正規参加

（正規メンバー
として参加）

・ＳＫ、ＳＢ販売の
年間目標が自社
で決まっている

・活動に賛同し参
加希望である

・すでに参加中の事
業者と同様に活動

※実績報告、情報
交換会等への参加

○ＳＫ、ＳＢ販売の年間目
標の設定と事務局への
報告

○上記の目標達成に向け
た活動実施

○情報交換会等への参加

②賛助参加
（サブメンバーと
して参加）

・ＳＫ、ＳＢ販売の
目標が自社で決
まっていないが活
動に興味がある

・２６年度を目処に
目標設定する予
定である

・正規メンバーが取
組んでいる活動等
について、随時、事
務局から情報提供

※ツール提供、情報
交換会等の斡旋

○２６年度からの正規メン
バーとしての参加に向け
た活動、準備

○情報交換会等への参加
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平成２５年度スケジュール（予定）

4～6月 7～9月 10～12月 1～3月

情報交換会
★ ★ ★

イベント開催
支援

キャンペーン

KBｼｮｰﾙｰﾑ

対象勉強会

ツール紹介

ウィズガスフェア２０１３

（９月～１２月）

合わせて、ＫＢメーカーのショールーム見学会や商品説明会等を開催

共通で制作するツールは随時、斡旋等のご案内
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参加のお申し込み・お問い合せ

＜ＫＢ＆Ｇコラボ事務局＞

（社）日本ガス協会 業務部

担当： 岩永、土屋、岩田

TEL: ０３－３５０２－０１１５

FAX: ０３－３５０２－０６７５

E-MAIL: iwata.hiroki@gas.or.jp


